
Quais  as  principais
características  de  um
empreendedor de sucesso?
Tem gente que nasce com o dom para os negócios correndo nas
veias.  Mas  essa  não  é  a  regra.  A  maioria  desenvolve  as
características de um empreendedor ao longo da vida.

Eles fazem isso observando e conversando com outras pessoas,
lendo  muito  –  mas  muito  mesmo,  frequentando  escolas,
participando de eventos etc. Esses empreendedores vão juntando
pedacinhos de informações dia após dia.

Ou  seja,  você  não  adquire  as  características  de  um
empreendedor num piscar de olhos. É um processo. No entanto, a
boa notícia é que qualquer um de nós podemos nos transformar
em homens ou mulheres de negócio, com sucesso.
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Brasileiros inspiradores

Para ter sucesso, uma boa dica é se inspirar nas histórias das
pessoas que chegaram ao topo. E elas estão por todos os lados,
nos mais variados segmentos de atuação.

Tem gente ganhando rios de dinheiro com chocolates (Alexandre
Costa  –  Cacau  Show),  outros  com  consultoria  em  finanças
(Bastter  Hissa  –  foto),  com  loja  de  departamentos  (Luíza
Helena- Magazine Luíza), redes de hotéis (Chieko Aoki – Blue
Tree  Hotels),  moda  (Gisele  Bundchen),  e-commerce  (Romero
Rodrigues – Buscapé) etc etc etc…

E se você parar para observar, verá que existe um batalhão de
empreendedores anônimos ao seu lado, vencendo barreiras e a
burocracia, expandindo os negócios e fazendo acontecer.

É o dono da padaria ou da loja de móveis da sua cidade, o
mecânico que abriu uma oficina, a dona de casa que faz bolos e
doces para festas… Exemplos não faltam.  

Levantamento do Sebrae, realizado em 2017, apontou que foram
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criadas 11 milhões de empresas no Brasil, nos últimos anos. E
esse  movimento  não  para  de  crescer,  especialmente,
impulsionado pela crise econômica que afeta drasticamente os
empregos formais.

Nem todos, porém, são bem-sucedidos nos seus negócios, mas
aqueles que acertam o alvo carregam as características de um
empreendedor.

11  características  de  um
empreendedor de sucesso
Existe um ditado que diz: O único lugar onde o sucesso vem
antes do trabalho é no dicionário. É a pura verdade, afinal,
sucesso  não  nasce  no  fundo  do  quintal.  As  biografias  dos
empreendedores que brilham e nos inspiram são construídas com
muito esforço. E todos eles têm características em comum.
Veja:

Criatividade
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O primeiro passo para empreender é ter uma ideia e acreditar
nela. Mas precisa ter alguma coisa original em mente, porque
se você investir em algo exatamente igual ao que outros já
estão fazendo, provavelmente, não não terá muito sucesso. Pra
fazer diferente, não é necessário começar do zero; você pode
melhorar e inovar em algo que não funciona muito bem, por
exemplo, cobrindo assim um gap em determinado segmento.

Paixão
Paixão  é  uma  peça  fundamental  na  engrenagem  que  move  os
empreendedores. Por que isso é tão importante? Porque pessoas
apaixonadas inspiram e atraem pessoas. A paixão nos dá energia
para seguirmos adiante, mesmo que existam barreiras. E ela
aumenta a nossa autoconfiança para vendermos as nossas ideias.

Visão
Os empreendedores sempre olham para frente e procuram enxergar
o cenário como um todo. Isso é fundamental para que se possa
identificar oportunidades e desafios e assim tomar decisões
estratégicas assertivas, no momento exato.

Ousadia para correr riscos
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Se você não estiver disposto a correr riscos, provavelmente,
não irá muito longe. O empreendedor não se assusta com o
incerto e se arrisca em torno de suas ideias. Eles investem
tempo e dinheiro, de maneira calculada e planejada. Nem toda
iniciativa, porém, dá certo, mas você somente saberá isso se
der o primeiro passo e sair do planejamento para a ação.

Autoconfiança e muita dedicação
Para tirar uma ideia da cabeça e colocá-la pra funcionar, você
tem que acreditar nela e, também, em você e no seu potencial.
O que não vai faltar é gente puxando-o pra trás e tentando
desacreditar ou menosprezar a importância da sua iniciativa.
Se não houver confiança da sua parte e dedicação, a tendência
é desistir no meio do caminho.

É o mesmo raciocínio para quem vai prestar o Enem na busca por
uma vaga em universidade pública. O estudante precisa confiar
no seu potencial e fazer o que for preciso para conquistar a
vaga. A disciplina de estudar as matérias que precisa durante
o ano é essencial para alcançar esse objetivo.
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Flexibilidade
Quando uma pessoa finca o pé em algum lugar, fica preso ali. E
se ficar parado, não tem como conduzir um empreendimento para
o  sucesso.  Por  isso,  a  flexibilidade  se  destaca  entre  as
 características de um empreendedor. Assim, esteja aberto para
se  adaptar  às  mudanças  e  a  todas  as  possibilidades  de
melhorias  do  seu  produto/serviço,  com  foco  no  cliente.

Conhecimento sobre o mercado

Saiba bem onde está pisando. Ou seja, além de conhecer muito,
mas muito mesmo, o seu produto/serviço, é essencial acompanhar
de perto a movimentação do mercado, as necessidades do seu
cliente  e  público-alvo,  os  passos  e  estratégias  dos
concorrentes e tudo o que pode afetar direta ou indiretamente
o seu negócio.

Networking profissional
Quer ter sucesso? Amplie a sua rede de contatos. Conecte-se
com pessoas que têm experiências e habilidades que lhe possam
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ser úteis e ajudá-lo a subir degraus mais rapidamente. Busque
por conselhos ou mesmo dedique tempo apenas para conversar com
a sua rede. Mas foque nos contatos certos.

Cuidado com o dinheiro

Não ter medo de se arriscar não significa jogar dinheiro fora.
É preciso também um planejamento financeiro para cada etapa do
negócio, pensando inclusive em longo prazo. Você deve ficar
atento às suas obrigações e manter o fluxo de caixa sob seu
controle, o tempo todo.

Planejamento
Todo empreendimento precisa de planejamento. Isso significa
ter objetivo e visão bem definidos e recursos gerenciados de
forma  correta.  Você  jamais  conseguirá  prever  todos  os
problemas dessa trajetória e é aí que entra a coragem de
assumir riscos. Então, o empreendedor precisa associar ao seu
plano de negócios uma boa dose de habilidade para lidar com o
inesperado.



Persistência

Nem tudo costuma sair como o planejado. Muitos empreendedores
viram suas ideias serem recusadas ou até mesmo ridicularizadas
no início. Tem horas, que parece faltar energia, Se você não
tiver persistência, pode perder a chance de ver o seu negócio
brilhar.  Se  você  realmente  acredita  no  seu  projeto,  siga
adiante.

Então, você curtiu esse post sobre as características de um
empreendedor? Que tal ler também, aqui no blog, sobre o avanço
do empreendedorismo feminino?

A  plataforma  12MIN  tem  um  seção  inteirinha  de  resumos  de
livros  sobre  empreendedorismo.  Vale  a  pena  conhecer  essas
obras fantásticas!

E nós temos uma uma sugestão de leitura para hoje. Anote aí:

De  Zero  a  Um  –  Peter  Thiel  &  Blake
Masters
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Peter Thiel fundou o PayPal e foi um dos primeiros a investir
no Facebook, tornando-se um dos bilionários mais influentes do
Vale do Silício. Esse livro ensina como montar uma startup e
ser bem sucedido.

Boa leitura!

 


