
Aprenda  como  se  tornar  um
palestrante de sucesso
Começar a palestrar parece estar se tornando, cada vez mais,
uma opção certeira para diversos profissionais, principalmente
para aqueles que trabalham diretamente com empreendedorismo,
marketing e novos negócios. Contudo, independentemente da sua
área  de  atuação,  espalhar  um  conhecimento  relevante  para
pessoas interessadas no assunto é sempre uma boa opção! Por
isso, hoje vamos te dar algumas dicas sobre como se tornar um
palestrante �

Em  um  primeiro  momento,  você  pode  até  pensar  que  o  mais
importante é ter o conhecimento do assunto e que isso é o
suficiente para ser um palestrante de sucesso. É claro que ser
detentor  do  conhecimento  é  importante,  mas  essa  não  é  a
principal preocupação que você deve ter quando pensar em se
tornar um palestrante. Comunicação, organização, planejamento,
oratória e outros são pontos significativos para quem deseja
se dar bem nessa carreira.

Vamos às dicas sobre como se tornar um palestrante de sucesso?

Como  se  tornar  um  palestrante:  a
preparação
Aumentar  suas  vendas,  mais  visibilidade  no  mercado,  fazer
disso uma carreira, motivar sua equipe… independentemente da
razão que o trouxe até a decisão de se tornar um palestrante,
existem algumas diretrizes fundamentais para dar o próximo
passo.

Se você possui um alto conhecimento sobre determinado assunto,
um  estudo  que  realizou  ou  se  seu  empreendimento  tem  uma
história de sucesso interessante, já pode começar a pensar em
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como se tornar um palestrante. É muito importante que você
seja um expert sobre a temática principal da sua palestra,
pois  assim  você  possui  autoridade  para  discursar  sobre  o
assunto e não deixará nenhum espectador com dúvidas.

A partir disso, poderá começar a realizar o planejamento da
sua palestra. O importante nessa etapa é definir o objetivo da
palestra em relação àqueles que irão participar dela. Você
quer  ensinar  sobre  algo?  Contar  uma  história?  Apresentar
tendências do mercado a partir de pesquisas? Tenha em mente
que  pessoas  que  frequentam  palestras  querem  agregar
conhecimento  –  e  é  isso  que  você  tem  que  garantir  que
aconteça. Portanto, certifique-se de colocar suas ideias no
papel e montar uma apresentação que consiga transmitir seu
objetivo.

A  apresentação  de  sua  palestra  também  deverá  levar  em
consideração  alguns  pontos  de  atenção:

Visual:  saia  do  lugar  comum  e  invista  no  design!  Uma
apresentação  moderna,  bonita  e  visualmente  bem-elaborada
transmite muito mais profissionalismo do que slides preparados
em templates prontos. Se você não tem muita familiaridade com
design ou não pretende contratar um profissional da área,
soluções como o Canva pode ser uma ótima opção! Apesar de
também  oferecerem  templates  pré-preparados,  a  ferramenta
oferece inúmeros recursos para deixar sua apresentação mais
moderna.

Conteúdo: muito cuidado com a quantidade de texto que você irá
adicionar  em  cada  slide  de  sua  apresentação.  Além  de
atrapalhar o participante que estará tentando ler e te escutar
ao mesmo tempo, você passa menos confiança se seu diálogo com
o público estiver limitado ao que está escrito. Afinal, se
você for apenas ler o que está escrito, mais fácil enviar a
apresentação por e-mail do que reunir um número de pessoas
para te ver lendo, né?

https://www.canva.com/pt_br/


Tempo: uma palestra não possui um tempo pré-determinado, mas
tome cuidado para não ser curta demais e não conseguir passar
muita informação, ou ser longa demais e começar a falar mais
do que precisa. O importante é que você delimite os temas e
tópicos que deseja abordar e acrescente um tempo a mais para
perguntas dos participantes.

Atualidade:  na  era  da  informação,  é  fundamental  que  você
esteja em harmonia com a linguagem, o visual e as notícias
mais atuais. Se for dar exemplos de algumas situações antigas,
tente  comparar  com  algum  caso  mais  recente.  Traga
acontecimentos que fazem parte da realidade dos participantes
– dessa forma, eles vão se sentir mais próximos do assunto que
você está abordando!

Outra  coisa  importante  para  aprender  a  como  se  tornar  um
palestrante é oratória. Com certeza, durante a sua vida, você
já conheceu algum professor ou colega de trabalho que sabe
tudo  sobre  um  tema,  mas  na  hora  de  explicar  acaba  se
atrapalhando ou não passando muita confiança. E é por isso que
saber falar para um público de forma clara, estruturada e
deliberada é fundamental para se tornar um palestrante. O seu
papel é informar, entreter e, se possível, impressionar seus
ouvintes!

Portanto,  se  você  ainda  não  se  sente  muito  seguro  para
apresentar suas ideias em uma palestra, procure um curso de
oratória ou treine muuuuito na frente do espelho. A prática
leva à perfeição: não é todo mundo que nasce com essa vocação,
não é mesmo?

Divulgação: destaque-se no mercado
Se  você  está  começando  sua  carreira  como  palestrante
profissional,  uma  das  grandes  preocupações  deve  ser  como
atingir  seu  público.  Diferentemente  de  outros  formatos  de
eventos corporativos, uma palestra de um iniciante não deve
ser focada em uma ampla divulgação, mas em uma divulgação
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assertiva.

Para tanto, certifique-se de delimitar bem o seu público-alvo.
Onde ele está, quais são suas preferências, quais temas o
interessam,  idade,  profissão…  quanto  mais  perguntas  você
responder sobre quem acredita serem as pessoas ideais para
participarem de seu evento, melhor. Com seu público-alvo bem
definido,  fica  mais  fácil  escolher  os  melhores  canais  de
divulgação, como as redes sociais.

Outro ponto importante para a divulgação de sua palestra é: a
divulgação de você mesmo! Palestrantes de sucesso só chegaram
onde estão por serem reconhecidamente experts nos assuntos os
quais se propõem a apresentar. Mas como mostrar para o público
que você é um expert? Uma opção é abusar das redes sociais.
Comece a construir uma estratégia de influencer e torne-se uma
pessoa pública. Crie um perfil profissional no Facebook, uma
conta de dicas ou hacks no Instagram, faça conexões com seu
provável  público  no  LinkedIn.  Através  desses  canais,  dê
exemplos e dicas que despertem interesse nessas pessoas, mas
sempre deixando um gostinho de “quero mais”. E certifique-se
de que esse “quero mais” seja entregue em sua palestra, viu?

Outro  fator  que  irá  te  ajudar  na  formação  da  sua  pessoa
pública é produzir seu próprio evento. Convide pessoas mais
próximas para uma versão pocket da sua palestra, um café ou um
happy hour. Vá apresentando sua proposta para o maior número
de pessoas possível (lembrando que essas pessoas devem estar
no perfil do seu participante ideal) e não deixe de convidar
outros palestrantes. Eles poderão te dar várias dicas e, quem
sabe, oferecer uma parceria para a produção de um evento maior
�

Como  se  tornar  um  palestrante:
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continue se capacitando!
Diversos  palestrantes  de  sucesso  começam  sua  carreira
promovendo encontros ou workshops em turmas pequenas, como
forma de treinamento ou renda extra. Se você vai apresentar um
assunto sobre o qual você possui conhecimento técnico, criar
um evento para testar suas habilidades com alguns convidados
pode ser uma ótima ideia!

#Dica: no site da Sympla você consegue criar seu evento e
vender as inscrições de forma simples e muito rápida. E sabe a
melhor parte? Se seu evento for gratuito, usar a Sympla é 100%
grátis!

Através desses eventos, você irá treinar sua apresentação,
oratória e desenvoltura. E não deixe de pedir feedbacks para
os presentes: você poderá aprender muito com o que eles têm a
dizer.

Não deixe de ir atrás de cursos, estudos e pesquisas durante
sua carreira como palestrante. Como disse anteriormente, é
muito  importante  que  você  seja  uma  pessoa  antenada  e  que
esteja à par das principais tendências do mercado.

E aí, tudo preparado para se tornar um palestrante de sucesso?

Este post foi escrito por Cecília Cury, economista, produtora
de eventos e responsável pelo blog da Sympla, a plataforma com
o maior número de eventos do Brasil \o/
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