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SMART PRODUCTIVITY

La principal ensefianza de Persuasidén para perezosos: Aprende a
manejar tus relaciones, dominar el arte de 1la persuasion,
adquiere la habilidad de leer instantaneamente a las personas..
en 5 minutos, de manera efectiva es proporcionar pasos Yy
estrategias probadas sobre como analizar a las personas,
manejar tus relaciones, controlar tu vida social y leer tus
proximos movimientos.

Todos nosotros en alguna ocasidén hemos tenido dudas sobre 1lo
que otras personas piensan, cémo van actuar y de qué manera
podemos reaccionar para conseguir convencerlas de ayudarnos,
éno?
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Podemos analizar a una persona por medio del lenguaje corporal
y por sus gestos. Esta lectura te proporcionara un apoyo
incondicional para comprender mejor la persuasién y te
permitird tener otra vision sobre las personas que te rodean.

Comprender las sonrisas, la manera de hablar, de mirar o de
actuar tendra otro significado para ti. En los proéximos 12
minutos, tendras una de las mayores lecciones sobre el
comportamiento humano y el mundo serda mds sencillo de
comprender.

Como analizar a las personas

Existen muchas maneras de analizar a las personas. Puedes
hacerlo por su manera de andar, las reacciones de su rostro,
la sonrisa, los gestos y todas las reacciones involuntarias de
Su cuerpo.

Los malentendidos y prejuicios debidos a wuna mala
interpretacidén en el andlisis de las personas pueden afectar a
nuestra capacidad de socializar y dificulta los dialogos.

Lea Todo El Resumen
Comprender que las reacciones de las personas, quieran ellas o
no, son resultado de todo lo que ocurre a su alrededor es
fundamental para que tengas éxito a la hora de interpretarlas.

Observar todo lo que te rodea con atencién es el primer paso
para saber qué pasa, qué ocurre, cOmo reacciona una persona
etc. Si la conoces, mejor. Pero hasta con las personas que
nunca has visto, la interpretacién es posible.

Los 5 errores mas comunes al valorar a otros

Un paso fundamental en el objetivo de ser un experto de la
persuasion es comprender cuales son los errores que impiden
comprender las reacciones ajenas.

Existen cinco errores comunes que comenten todas las personas,
sean las mas persuasivas o las mas perezosas.



La atencidén a estos errores comunes te permitird seguir
adelante.



