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Qué les ensefian los ricos a sus hijos acerca del dinero, ique
los pobres y la clase media no!

«Padre Rico, Padre Pobre»es destacado por el New York Times,
Robert Kiyosaki desafia la manera en que las personas piensan
acerca del dinero y las inversiones.

El autor comparte la historia de sus dos padres: el verdadero,
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el “pobre”, y el padre de su amigo, el “rico”.

EL primero pasdé por la educacién formal y trabajdé como
empleado toda su vida.

Mientras que el segundo se formé “en la calle” y se convirtié
en uno de los empresarios mas adinerados de Hawaii, ademas de
ser el mentor de Kiyosaki.

“Las personas que evitan el fracaso también estan evitando el
éxito”.

¢Quién deberia leer “Padre Rico,
Padre Pobre”? (Y por qué?

Esta obra es recomendable para cualquier persona con interés
en comenzar a invertir su dinero y expandir sus conocimientos
financieros.

{Piensas que necesitas ingresos altos para volverte rico?
{Crees que tener una casa es un capital? ¢(Sabes la diferencia
entre deudas “buenas” y “malas”?

éQuién controla tu temperamento? éCémo tu trasfondo cultural
puede infligirte dolor y de qué forma puede encender la llama
de tu pasién interior?

Considera estos aspectos, lee “Padre Rico, Padre Pobre” vy
comienza a invertir tu dinero en lugar de guardarlo debajo del
colchén.

Acerca de Robert T. Kiyosaki
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Fundé Rich Dad Company, una consultora financiera que provee
servicios a individuos y otras empresas.

Ademds, escribid un total de 20 libros, siendo el de este
resumen uno de los mds destacados.

Resumen del Libro

Este libro ensefia por qué la adquisicién y la construccidn de
activos puede ser mucho mds importante para el futuro que un
gran cheque de pago, asi como las ventajas fiscales que los
inversionistas y los duefios de negocios disfrutan.

También nos recuerda por qué no podemos contar con el sistema
escolar para ensefiar a los hijos sobre el dinero, y por qué
esta habilidad en la vida es tan crucial hoy mas que nunca.

Explica qué es importante ensefar a los hijos acerca del
dinero para que puedan enfrentar los retos y oportunidades del
mundo moderno y disfrutar de la vida millonaria que merecen.



Actualmente, existe la creencia de que, para ser rico,
necesitas ganar un buen salario. Este libro desmiente tal
falacia y desafia a sus lectores a pensar acerca del control
que tienen sobre su vida financiera.

Acompafiado por Kiyosaki, aprenderds sobre finanzas personales
y c6mo identificar las caracteristicas que las personas
adineradas tienen en comdn. Debes cuestionar la creencia de
que, por ejemplo, tu casa es un capital activo y que tu
salario es suficiente para comprar cosas innecesarias.

Los ninos necesitan educacion financiliera

La falta de educacidén financiera en las escuelas tampoco ayuda
a cambiar la mentalidad de la poblacién. En este momento, los
colegios contribuyen a <criar jévenes financieramente
irresponsables.

Mientras los ‘padres ricos’ incentivan a sus hijos para que
tomen riesgos y decisiones que los acerquen a la independencia
financiera, los ‘pobres’ prefieren que escojan el camino
seguro, dentro de un trabajo en relacidén de dependencia y sin
salir de su zona de confort.

Debemos asegurarnos de que nuestros hijos entiendan cdémo
funciona el dinero desde una edad temprana. Asi, seran capaces
de sobrevivir y progresar en ambientes inciertos durante su
etapa adulta.

Pierde el miedo y asume riesgos

Segun el autor, la visidn sobre la vida que tienen los ‘padres
pobres’ se debe a dos razones: miedo y codicia. Normalmente,
se refugian en un sueldo que les da estabilidad, satisfaccidn
y los mantiene funcionando en esa rutina de comer, beber,
pagar deudas y tomar vacaciones.

Es verdad que nuestras compras pueden traernos felicidad. Pero
es una alegria efimera. Si queremos elevar nuestro estilo de
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vida, es fundamental cambiar nuestra perspectiva.

Y aqui estd lo importante: esto no significa conseguir un
mejor trabajo con un ingreso mayor, si no que debemos tener el
coraje para invertir. Los ricos no llegaron hasta donde estan
s6lo con trabajo duro: también supieron ver oportunidades
donde otros no.

Aprendiendo sobre finanzas

Tener una mente abierta, capaz de captar estas oportunidades
de inversioén, es vital para adquirir practica dentro del area
financiera.

En cuanto a conceptos, entendemos un capital o “activo” como
cualquier cosa que produce dinero, y una carga o “pasivo”,
cualquiera que lo gasta. Los ricos compran activos mientras
que, por lo general, la clase media compra pasivos creyendo
que son activos.

Volviendo al ejemplo de la casa, Kiyosaki opina que no se
trata de un capital porque no produce un flujo de dinero. Mas
bien, todo lo contrario: es un pasivo. ¢éPor qué?
Principalmente por impuestos, hipotecas, y la depreciacién del
valor del inmueble.

La respuesta a tus problemas financieros no es “hacer mas
dinero”, si no desarrollar tu autoconocimiento y aprender
sobre finanzas para poder realizar inversiones.

EL autor recomienda invertir en, por ejemplo, acciones, bonos,
propiedades (aunque para colocarlas en alquiler) y cualquier
negocio que produzca ganancias sin la necesidad de trabajo
activo.

Concéntrate en construir activos solidos

Nuestra profesidn es diferente a nuestro negocio. La mayoria
de nosotros trabajamos aplicando nuestra profesién para hacer



dinero que no durara y hara a los duefios de los negocios aun
mas ricos.

En el proceso, olvidamos nuestro negocio. Este deberia ser
acerca de nuestros activos y no sobre nuestros ingresos.

Esto no quiere decir que debemos renunciar a nuestros
trabajos, pero si que debemos dedicar tiempo a invertir en
activos.

Valora tu mente y no el dinero

Muchas personas tienen miedo de intentar cosas nuevas Yy
arriesgarse. Y, muchas veces, este miedo se disipa cuando esas
personas estudian sobre ese tema, lo entienden y actdan con
conocimiento.

Las finanzas no son diferentes. Evita tus miedos estudiando y
conociendo los procesos.

Nuestra mente es nuestro principal activo. Sé creativo para
percibir oportunidades de negocios, trabaja con personas mas
listas que ta y elige a tus mentores con sabiduria.

Frecuentemente vemos cdémo las personas mas talentosas no son
necesariamente las que hacen mas dinero. Desarrollar una buena
comunicacién, acciones de marketing y habilidades de
negociacién es fundamental para vender nuestras ideas vy
mejorar en la gestién de personas y sistemas.

Actitudes que no nos permiten ser ricos

El autor enumera cinco razones:

= Miedo: para enfrentarlo, planifica tus movimientos con
tiempo y utiliza tus fallas como oportunidades de
aprendizaje.

» Cinismo: deja de sospechar de todas las oportunidades de
inversién, porque corres el riesgo de dejar pasar


https://blog.12min.com/es/el-cisne-negro-resumen-pdf/

ocasiones importantes.

 Pereza: la evitaras si logras responderte qué ganaras
con la inversién en cuestidn.

= Habitos negativos: por ejemplo, pagar a tus acreedores
antes que a ti mismo. Si eres el primero en recibir su
parte, te veras obligado a pensar en maneras creativas
de ganar un dinero extra para pagar a los demas.

= Arrogancia: sé humilde, lograras aprender mucho mas.

Actua ahora

Fuera de los consejos ya vistos, existen cosas que puedes
hacer en este momento:

= Examina tu vida para ver qué estd funcionando y qué no.

» Identifica qué es lo que te motiva para ser rico.

» Busca nuevas ideas, lee nuevos libros y aprende sobre
nuevos temas.

 Encuentra a alguien exitoso en tu area de interés.

= Invierte en tu formaciodn.

= Piensa en grande, invierte en oportunidades grandes.

» Cuando encuentres esas oportunidades, actla rapido.

 Forma un equilibrio entre tiempo, dinero y amor. La ley
de la reciprocidad hara que cualquier persona que ayudes
estara ahi cuando la necesites.

Notas finales

La mayoria de nosotros depende de su profesién para tener un
ingreso y pagar las cuentas. Sin embargo, esta dinamica no es
imposible de cambiar.

“Padre Rico, Padre Pobre” esta repleto de consejos para que
consigas volverte financieramente estable y construyas tus
propios activos que generen un dinero adicional. Aprende sobre
finanzas para convertirte en un inversor cada vez mas



capacitado.

Haz que el dinero trabaje para ti, y no a la inversa.

Lecciones clave de “Padre Rico,
Padre Pobre”

1. Ayuda de la vida real
2. La férmula de los ricos
3. E1l empujén hacia el éxito

Ayuda de la vida real

Con tantas fluctuaciones econdmicas, lo Unico que te permitira
guardar tu dinero en el lugar adecuado es la experiencia
financiera.

Si pretendemos generar ganancias, €S mejor que comencemos coOnN
ayuda externa.

Por ejemplo, contratar consultores financieros para analizar
tus inversiones y recibir consejos sobre como actuar.
Desarrolla una mentalidad enfocada en ganar, ipero sin miedo a
perder!

La formula de los ricos

Conocer los atributos que amas sobre ti mismo es fundamental
al invertir. Esto te permitira elegir, con la ayuda del
conocimiento financiero, inversiones clave que encajen con tus
planes a largo plazo.

Todos debemos trabajar hasta dominar el proceso de
inversiones. Aunque también hay que ser cuidadosos a la hora
de gastar en cosas innecesarias.



El empujon hacia el éxito

Estar lleno de dudas y no tener autoconfianza es la receta
perfecta para construir una pared entre tu potencial y las
oportunidades del mercado.

Si no tienes coraje vy tenacidad, incluso el conocimiento
técnico serd de poca ayuda.

El mejor método para escapar de este problema es aprender y
expandir tus conocimientos sobre diversos aspectos econdémicos.

iTe gusto este resumen? Queremos invitarte a descargar nuestra
aplicacién gratuita 12 min App, donde podras encontrar mas
resumenes y audiolibros increibles.

Frases de “Padre Rico, Padre Pobre”

Nuestro analisis critico

Quedamos maravillados con el mensaje que transmite este libro.
Transparencia, claridad y honestidad son caracteristicas
dificiles de encontrar al buscar consejos, iy las lecciones de
Kiyosaki las relnen todas!

En conclusidn, no dejes de agregar “Padre Rico, Padre Pobre” a
tu lista.

El Negocio del Siglo 21
Resumen
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Robert T. Kiyosaki

Con John Fleming y Kim Kiyosaki

AGUILAR

{Todavia siques viviendo en el siglo 20, tratando de escalar
puestos en la compahia?

Permite que Robert T. Kiyosaki y su esposa te presenten una
alternativa:

El Negocio del Siglo 21

{Quién deberia leer “El Negocio del
Siglo 21”7? (Y por qué?

Si eres un empleado y sueflas con escalar puestos en tu
empresa, auténomo o duefio de una pequefia empresa, entonces
todavia vives en el siglo 20. Debes leer El Negocio del Siglo
21 si quieres lograr el muy necesario paso hacia delante (y
arriba).

Sin embargo, si eres duefio de un gran negocio o un inversor,



no necesitas el libro de Kiyosaki: Ya lo estas viviendo.

Acerca de Robert T. Kiyosaki

Ro
be
rt

Ki

Yo
Sa

es
un
in
ve
rs
or
am
er
ic
an

em
pr
es
ar
io

ed
uc
ad
or

ma



fa
mo
SO

po

su
se
ri

MP

re
Ri
co

n

EL libro original de la serie, “Padre Rico Padre Pobre”,
estuvo seis afos entre los bestsellers del New York Times.
Ademas fue nombrado “Libro de Dinero N°1” por el USA Today dos
anos consecutivos.

Esto inspird a Kiyosaki a agregar otros titulos a la serie
que, combinados, han vendido 30 millones de copias. Asimismo
fueron traducidos a 50 idiomas en cerca de 110 paises.

Coescribidé El Negocio del Siglo 21 con su mujer, Kim Kiyosaki,
y John Fleming, un arquitecto, diseflar y editor jefe de Direct
Selling News.

“El Negocio del Siglo 21 Resumen”

El Cuadrante del Flujo del Dinero

Robert Kiyosaki reconoce que el “escrito mas importante” que
realizo es el Cuadrante del Flujo del Dinero. Considera que
“va al corazén de los temas cruciales que involucran personas
que estan listas para cambiar sus vidas”.



Son cuatro letras dentro de un cuadro:

E|D

AT

Estas letras representan sélo cuatro categorias de personas
gue existen en este mundo:

- E = Empleados

= A = Auténomos

=D = Dueinos de negocios
» I = Inversores

El Cuadrante E

Eres parte de este grupo si perteneces a la mayoria de la
poblacién. Es decir, prefieres eso a estar desempleado.

Trabajas duro en una mediana empresa para que, algun dia, tu
carrera te permita ganar suficiente dinero como para
retirarte.

El Cuadrante A

Quizas ya migraste a este cuadrante.

Por tu urgencia para ganar dinero y tener mas libertad,
creaste tu start-up y te convertiste en tu propio jefe.

Desafortunadamente, tienes menos tiempo libre (tomarse un dia
libre significa ganar menos). Ademas, no te puedes quejar con
tu jefe por tus problemas (el jefe eres tu).

De todos modos, te sientes que estas mejor que en el Cuadrante
E.

El Cuadrante D

Por supuesto, tanto los dueifios de los negocios pequefios como
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los de los grandes son independientes.

Sin embargo, la diferencia entre el Cuadrante A y el D es
sencilla: En el Ultimo caso no trabajas para tu compafiia, ésta
trabaja para ti.

El Cuadrante I

Finalmente, el Cuadrante I, en el que no es tu negocio el que
trabaja para ti, sino tu dinero.

A pesar de que parece algo dificil para los Cuadrantes E y A,
Kiyosaki sostiene que invertir “no es una ciencia espacial”.

Lo sabes por el Monopoly y su esencia: “Cuatro casas verdes,
un hotel rojo”. Todo lo que necesitas son un par de libros
para mejorarlo.

Ey A, Este Libro Es para Ustedes

Este texto esta pensado para los integrantes de los Cuadrantes
EvyA.

Especialmente, esos jdévenes que aun no deciden si viviran en
la izquierda o la derecha del cuadro.

En palabras de Kiyosaki:

“El mito de la corporacidn termindé. Si pasas afios subiendo en
la escala de la empresa, ¢alguna vez te detuviste a contemplar
la vista? ¢éQué vista?, preguntaras. El trasero de la persona
que esta delante. Eso es lo que tienes. Si eso es lo que
quieres ver el resto de tu vida, entonces este Llibro
probablemente no sea para ti. Pero si estas cansado de ver
eso, entonces sigue leyendo”.

Culpa a Prusia por tus Problemas

Si simplemente s6lo trabajas con el fin de retirarte algun
dia, 1o haces mal. Estads viviendo el pasado, precisamente
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entre fines del Siglo XIX y los 1980s.

El mito del “empleo de por vida” no existia hasta 1la
Revolucidon Industrial. Esta sirvié para demandar mas
empleados, por lo que los gobiernos europeos adoptaron la
educacién en masa.

La idea del sistema era generar la mayor cantidad de Es
posibles: “Gente que siguiera ideas e hiciera lo que le
dijeran”. A cambio, tendrian el paraiso del retiro.

é{Cual fue el modelo adoptado en todos lados? El prusiano.

Mas Alla de los Ingresos

“No se trata de los ingresos”, escribe Kiyosaki en el capitulo
8, “se trata de los activos que generan ingresos”.

Esto significa que ganar dinero de manera activa no te llevara
a ningun lado; e incluso si lo hace, sera a costa de tu propia
libertad.

Sin embargo, si eres capaz de producir dinero de manera
pasiva, entonces puedes relajarte. Piensa que alguien esta
corriendo por ti.

Red de Comercializacion

Es facil decirlo pero algo mas dificil 1levarlo a cabo.

{Por qué? Para ganar dinero, necesitas un gran negocio; sin
embargo, necesitas dinero para generar ese gran negocio. Lo
mismo pasa para invertir.

Pero hay una gran forma de evitar ese problema.

Kiyosaki senala que hay algo muy importante a tener en cuenta
si estas considerando construir tu propio negocio. “Debes ser
sumamente consciente con quién compartes tu tiempo y quiénes
seran tus profesores. Es crucial”, comenta.



La red de comercializacidén es entender el poder de las
conexiones poderosas.

ELl punto es conocer personas, ayudarlas y conectar con ellas.
Todo eso para vender tu idea antes de tener el dinero para
ponerla en practica.

“Tu trabajo es comunicar informacién, contar una gran
historia, y construir una red de comercializacidn”.

Lecciones Clave de “El Negocio del
Siglo 21”

1. El Cuadrante del Flujo del Dinero
2. 1 Negocio — 8 Activos para Construir Riqueza
3. E1l Futuro son las Redes de Comercializacidn

El Cuadrante del Flujo del Dinero

Este Cuadrante es la esencia de la filosofia de Kiyosaki, 1lo
que significa que es la base de todos sus libros.

Sostiene que, al menos en términos de dinero, sélo existen
cuatro categorias para las personas. Empleados, autdénomos,
duenos de grandes negocios e inversores.

Los primeros dos pertenecen al cuadrante izquierdo; los otros
dos al derecho.

También: Los dos primeros pertenecen al pasado; los otros dos
al futuro.

Elige sabiamente porque puedes elegir.

1 Negocio — 8 Activos para Construir



Riqueza

ELl punto es no quedar atascado en ganar dinero de manera
activa, sino en tratar y empezar a ganar. No es acerca de los
ingresos, dice Kiyosaki. Sino de los activos que traen los
ingresos por cuenta propia.

Y estos son, segun él, los ocho activos para construir
riqueza:

1. Educacioéon de negocios del mundo real.

. Un camino rentable de desarrollo personal.

. Tener un circulo de amistades que comparta tus suefios y
valores.

. El poder de tu propia red.

. Un negocio totalmente escalable, duplicable.

. Habilidades de liderazgo incomparables.

. Un mecanismo para la creacién de riqueza genuina.

. Suenos grandes y la capacidad de vivirlos.
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Dedica tanto tiempo como puedas a desarrollar estos activos en
tu juventud. Te lo agradeceras cuando envejezcas.

El Futuro son las Redes de
Comercializacion

La esencia de que te conviertas en una D o una I es una red de
comercializacidn.

Eso es, encontrar personas que la que compartas tus suefios e
ideas. Gente que también desee ser una D o una I. Personas que
puedan comprar tus visiones cuando la falta de dinero te
impida realizarlas o aquellas en cuyas visiones puedas
invertir.

Esa es toda la inteligencia que necesitas para convertirte en
una persona exitosa.



Recuerda:

“No son los bienes inmuebles, el oro, los inventarios, el
trabajo duro, o el dinero lo que te hace rico. Es lo que sabes
de los bienes inmuebles, el oro, los inventarios, el trabajo
duro, o el dinero lo que te hace rico. Ultimamente, es tu
inteligencia financiera lo que te hace rico”.

éTe gusto este resumen? Queremos invitarte a descargar nuestra
aplicacién gratuita 12min App, donde podras encontrar mas
resumenes y audiolibros increibles.

Frases de “El Negocio del Siglo 21"

_ Encuentra otros resimenes en 12min!

Nuestro analisis critico

El Negocio del Siglo 21 fue publicado poco después de la caida
financiera de 2008. Aborda a los americanos a través del
prisma de esta crisis.

Sin embargo, su mensaje -si quieres riqueza, créala haciéndote
cargo de los activos- suena a verdad tras una década.

Suena un poco simplificador aca y alla, pero hay algunos
puntos de vista interesantes. Si te qustdé Padre Rico Padre
Pobre, éste te gustard también.

Si no, no te preocupes.
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